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La crise se porte bien
Après trois premiers mois particulièrement difficiles, la dégradation de la conjoncture
s'est poursuivie au deuxième trimestre 2009. Les chiffres communiqués par la fédéra-
tion nationale des Distributeurs et Loueurs de matériels pour le Bâtiment les Travaux
Publics et la Manutention confirment l'ampleur du phénomène et prouvent que le
secteur ne sortira pas de la récession cette année.

Luc Soldermann president de la Commission Distribution (PLR) « Le rebond technique des ventes
attendu sur la fm de I année ne suffira pas a rattraper le retard considérable accumule depuis un an >

L es entreprises n'ont toujours pas
renoue avec les investissements en
matériels C'est le principal enseï

gnement que l'on peut tirer de l'analyse du
barometre conjoncturel du DIR qui fait
etat d'un retrait de l'activité en volume de
39 % pour la distribution Dans un

contexte economique toujours difficile, un
parc de matériels au niveau national
conséquent et récent se révèle suffisant
pour faire face aux volumes de travaux
« Ni les grands comptes nationaux, ni les
loueurs ne se sont remis a investir »,
confirme Luc Soldermann, president de la
Commission Distribution du DIR
Conséquence "> Les besoins de renouvelle

ment restent a ce jour tres faibles partout
dans I Hexagone, les ventes de matériels
neufs reculant de 51 % par rapport a la
même période 2008 (contre 58 % au cours
du premier trimestre) Le marche semble
stabilisé a son niveau bas Les ventes de
matériels d'occasion ( 34 %) sont au dia
pason Dans les deux cas, la contraction
des ventes est particulièrement marquée
pour les gros matériels comme pour ceux
lies a la location (gammes compactes) et a
l'industrie (gammes élévation de person
nes) Si tous les indicateurs sont au rouge,
y compris celui des pieces de rechange
comptoir et atelier, seul le poste Main
d'oeuvre et déplacement progresse

(+7 %) « C'est la preuve que les machines
travaillent, qu'elles sont sollicitées et qu'el
les nécessitent des interventions », com
mente Luc Soldermann Une observation
correlee par un nombre croissant de
demandes de devis reçus par les distribu
teurs depuis un mois Le president des
Distributeurs explique « Les responsables
Materiel qui ont fait I etat des lieux de leurs
parcs de matériels et de leurs stocks de pie
ces d'usures anticipent sur un rush de mise
en chantier sous l'impulsion des collectivi
tes locales, d'ici a la fm de l'année >
Précisons qu'il s'agit bien de demandes de
quotation, les carnets de commandes res
tant « dramatiquement bas » « Les distri
buteurs n'ont plus rien en reserve, tout a
ete epure », constate Luc Soldermann

Un outil de travail menacé
Certes les premiers depôts de bilan et ces
sation d activites ont ete enregistres, plu
sieurs distributeurs ont ete places en pro
cedure de sauvegarde, d'autres étudient
des solutions pour pérenniser leur activite
Maîs le pire reste a venir d'ici a la fin de
l'année en I absence de rebond du marche
Sans signe concret de reprise de leur acti
vite avant le second semestre 2010, les
reseaux risquent de payer cher la crise
sans précèdent que traverse la profession
« Partout, on observe la volonté de ne pas
demolir un outil de travail qui a demande
beaucoup d effort et d'investissement »,
observe Luc Soldermann qui fait etat de
plans sociaux « a minima » pour ne pas
hypothéquer la reprise En soulignant la
portée des mesures de relance gouverne
mentale < médite dans leur ampleur >, Luc
Soldermann relevé aussi le comportement
responsable et solidaire des constructeurs
vis-a vis de leur reseau « A l'exception
notable de quèlques rares acteurs, tous ont
joue le jeu en soutenant autant que possi
ble les distributeurs et en gardant ainsi un
outil opérant et professionnel pour l'ave
mr », assure Luc Soldermann
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